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% Empreendedorismo e
Empreendedorismo Social

Transformando Ideias em Impacto:
Lucro e Propdsito Juntos

Ola! Nesta cartilha, vamos explorar como transformar uma boa ideia em um
meio de gerar renda e, mais importante, em uma oportunidade de impacto
positivo para a comunidade. Vamos entender as diferencas entre o
empreendedorismo tradicional e o empreendedorismo social, e como este
ultimo pode mudar vidas.

v Empreendedorismo Tradicional
vs. Empreendedorismo Social

& Empreendedorismo Tradicional

« O que é: E quando uma pessoa ou grupo cria um negdcio com foco
principal no lucro individual. O objetivo é vender muito e acumular riqueza,
sem necessariamente se preocupar com o impacto social ou ambiental.

© Empreendedorismo Social

e O que é: Vai além do lucro. O empreendedor social busca resolver
problemas sociais e ambientais, transformando a vida das pessoas e
cuidando do planeta, ao mesmo tempo em que gera renda de forma
sustentavel.

o Exemplos: Uma rede de artesas que, além de gerar renda para cada uma,
fortalece o grupo e a comunidade. Participar de uma feira de economia
solidaria, onde o objetivo nao é s6 vender, mas mostrar o valor do trabalho
coletivo e fortalecer o territorio.
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ily Feiras e Redes: Espacos de
Empreendedorismo Social

As feiras e as redes de economia solidaria sao muito mais do que simples
locais de venda. Sao espacos de troca, encontros e valorizacao do trabalho
coletivo.

« Visibilidade e Renda: E 0 momento de mostrar o seu trabalho, gerar renda
e contar as histérias que estao por tras dos produtos. Produtos feitos com
carinho e que carregam os valores da economia solidaria.

o Aproximacao: As feiras aproximam quem produz de quem compra,
eliminando o "atravessador”. Isso permite um preco justo para o produtor e
um produto de qualidade para o consumidor.

o Conexao Humana: Empreender socialmente é transformar o ato de vender
em uma conexao humana, onde as pessoas compram nao so6 um produto,
mas também as historias e o valor do trabalho de quem o fez.

o Ampliacao de Vendas: Além das feiras, existem outros espacos de
comercializacdo em conjunto, como eventos, escolas, associacoes e as
redes sociais, que apoiam e ampliam os pontos de venda.

‘I O Produto Ideal e Dicas de Venda e Divulgacao

@ O Produto Ideal para a Economia Solidaria

O ideal é focar em produtos artesanais, bem-acabados e que carreguem a
identidade, cultura e valores do territorio. Um produto que conta uma histéria
tem muito mais valor!

= Dicas Simples para Vender e Atender Melhor

o Apresentacao: Use toalhas ou panos neutros para forrar o balcao e
destacar seus produtos. Organize-os por tipo, material e cor.

e Preco Visivel: Deixe os precos sempre visiveis. As pessoas gostam de
saber!

» lIdentificacao: Coloque uma plaquinha, bem visivel, com o0 nome e contato
do seu grupo.

o Atendimento: Receba as pessoas com um sorriso, conte a historia do seu
grupo e de cada produto. Ofereca seus produtos sem insistir e aceite
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diferentes formas de pagamento (dinheiro, cartao, PIX).

Isso é empreender com qualidade: cuidar da experiéncia do cliente e criar uma
conexao.

» Cuidados com a Divulgacao

Embalagens: Ofereca embalagens bonitas e, se possivel, reciclaveis.

Contato: Faca um carimbo com seu WhatsApp ou outras informacdes de
contato. Nao perca a oportunidade de divulgar!

Redes Sociais: Faca muitas fotos dos seus produtos e do processo de
producao (desde o desenho até a peca pronta) para publicar nas redes
sociais.

Planejamento: Divulgue eventos e feiras com antecedéncia (pelo menos 10
dias), com data e endereco completo.

Organizacao: Organize a parte financeira e participe das reuniées das
redes para decidir juntas.

Empreender na pratica é planejar, divulgar e vender com organizacao. E
acreditar que novas ideias podem virar realidade. E empreender socialmente é
acreditar que, juntos e juntas, podemos transformar nossas vidas e também a
vida da comunidade.

> Uma Reflexao Final de Paulo Freire

“Ninguém caminha sem aprender a caminhar, sem aprender a fazer o
caminho caminhando, refazendo e retocando o sonho pelo qual se pés a
caminhar.”

— Paulo Freire

Essa frase nos lembra que o empreendedorismo, especialmente o social, é
uma jornada de aprendizado continuo, de construcao coletiva e de persisténcia
na busca por um sonho que beneficia a todos.

%= Para saber mais:

LI Referéncias Bibliograficas:
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e Singer, Paul. Economia Solidaria: introdu¢do, historia e experiéncia
brasileira. Sao Paulo: Editora Unesp, 2022.

« Instituto Legado / PUCPR. Empreendedorismo Social e Inovagcéo Social no
Contexto Brasileiro. Manual abrangente em PDF.

o« UFSM. Empreendedorismo Social. PDF que aborda conceitos, historico e
caracteristicas do empreendedorismo social.

o Sebrae. Empreendedorismo Social: Jovens Empreendedores. Apostila

pratica com orientagdes sobre negocios de impacto.

& Filmes e Videos Sugeridos:

e Video: Empreendedorismo Social: O que é preciso saber?

o Documentario: Websérie Escolha os Dois: Negdcios com Propdsito! -
Episddio 1

« Reportagem: Empreendedorismo na comunidade | Histérias de Negécios
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https://www.youtube.com/watch?v=_D1m09G8PQE
https://www.youtube.com/watch?v=ZgRPuObt028
https://www.youtube.com/watch?v=ZgRPuObt028
https://www.youtube.com/watch?v=ZgRPuObt028
https://www.youtube.com/watch?v=0_vClayfsak

